Das Konzept
Bausteinvorsorge ...

Professionelles
Marketing: z.B. durch den
Bausteinvorsorge-Ordner mit

aktuellen Informationen und Ihren Kontaktdaten

Das Konzept der Bausteinvorsorge bietet Ihnen
den erfolgreichen Vertrieb aller Personensparten
mit medientbergreifender Kundenbindung,
Haftungsminimierung und Online-Prasentation!

Individuelle Vorsorge-Modelle fir Ihre Kunden

Erhohen Sie Ihren Umsatz
bei Personenversicherungen!

Begegnen Sie der allgemeinen Verunsicherung
durch fachgerechte Beratung Uber alle vier Bereiche
der persdnlichen Vorsorge:
B Altersvorsorge
B Arbeitskraftverlust
B Hinterbliebenenschutz und

Private Krankenversicherung

Wiinschen Sie weitere Informationen?
www.bausteinvorsorge.biz

Oder rufen Sie uns an,
wir beraten Sie gerne!
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Geschaftsfiihrer: Thomas Koch
Stubenrauchstr. 36 - D-24248 Mdnkeberg/b. Kiel
Tel: 0431/56 01 402 - Fax: 0431/56 01 404
info@acteam.de - www.acteam.de
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Die vier Bausteine
fur Ihren Erfolg!



Vorteile fiir Versicherungsma

B Produktfreies Vertriebskonzept ohne
Gesellschafts- und Maklerpool-Anbindung

B Sie vermitteln Ihre individuellen Produkte
mit Ihrer individuellen Beratung

B Sie werden mit durchgangigem Marketing
auch per Internet unterstitzt

B Optimales Cross-Selling flr Vorsorgeprodukte
durch Sparten-Kombination

B Haptische Elemente durch Vorsorgeordner

B visuelle Unterstliitzung durch Verkaufs-Pra-
sentationen (,gehirngerechtes" Verkaufen)
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kler und Finanzdienstleister:

B Haftungsreduzierung durch systematische

Aufklarung und Unterstiitzung des Kunden

Ablagesystematik fiir Beratungsprotokolle
und Kunden-Informationen

Vereinfachte Kontaktaufnahme durch Per-
sonalisierung der Unterlagen und eigener
Homepage

Internet-Marketing zur ,Bausteinvorsorge -
Sicherheit vor Sorge"

Das erste multimediale Vertriebs

Vorteile fiir Kunden:

B Erkennen von Bedarf und Verknlpfung ver-
schiedener Sparten untereinander

B Haptisches Element durch Vorsorgeordner

B Mehrmalige jahrliche Beschaftigung mit der
Vorsorge bei Gesetzesdanderungen

B Positive Wahrnehmung durch Service und
Leistungen

konzept OHNE Produktbindung!

Unser Angeboyﬁjr Sie:

Mit dem Baustein orsorge-Marketingkonzer"" -
erhalten Sie alle Moglichkeiten, Ihre Kunden

mit individuellen Produkten kompetent und
professionell erfolgreich zu beraten.




